Ecolnsight Sweden AB

Framgdngsrik affarsutveckling
for dig som vill f& ny fart pa ditt foretag

Information om utbildningen for kvinnor - Visby vdren 2012

Efter avslutad utbildning ar var ambition att alla deltagare skall ha:
e en forsta version av en konkret affars- och marknadsplan att arbeta vidare med,

o forbattrat sin formaga att presentera sig sjalva och sin verksamhet pa ett affarsmassigt och
situationsanpassat satt,

o Dblivit mer professionella vad géller avtal, prissattning och férhandling.

Vad innehdller utbildningen?

Vi kommer att erbjuda engagerande och attraktiv expertis, uppmuntra till givande diskussioner,
varva med relevanta grupparbeten och skraddarsy coachningen till varje deltagare. Tonvikt l4ggs
pa att skapa ett bra, oppet och informellt klimat. Detta skall ske genom erfaren processledning,
regelbundna gruppmaoten med gemensamma luncher samt avslutningsmingel. Utbildningen
kommer att anpassas efter deltagarnas bakgrund, bransch och 6nskemal men de teman som vi
kommer att arbeta med é&r:

Heldagar — 4 amnesomraden

25 januari  Mal- och visioner
Det ar var erfarenhet att for att lyckas med sina affarer sa behover foretagets mal och
visioner vara klargjorda. Ofta &r detta ett eftersatt omrade hos mindre foretag men val
sa viktigt att atgarda for att underlatta kommande prioriteringar och végval i
affarsutvecklingsarbetet. Vi presenterar ocksa har en enkel mall for affarsplanering
som deltagarna sedan jobbar vidare med under utbildningens gang.

15 februari Profilering — Staffan Ehde www.xpdition.se
Med Profilering, utgar vi ifran att definiera foretagets syfte. Detta syfte hanger intimt
ihop med det egentliga problem man loser for sin kund. Utifran detta véljs sedan
profilering, budskap och kanal.

14 mars Pengar
Amnet ”Pengar” kan t ex handla om hur man gér tillvéiga for att hitta finansiering,
ekonomianalys, prissattning och forhandling, prioritering av aktiviteter/kostnader.
Hér anpassar vi oss till deltagarnas uttalade behov.

19 april Marknadsforing — Jorgen Wessman www.gotlandsakademin.se
Sista dagen agnas at marknadsforing. Har fortsatter vi arbetet med att definiera
kunden samt vélja kanal for att finna kunden. Lika viktigt som att veta vad man skall
gora dr att ocksa vaga ta steget.
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Coaching - 2 till 3 méten med varje foretag

Ett viktigt stod i arbetet &r den foretagsspecifika, skraddarsydda coachningen. Varje deltagare
disponerar 4 timmars individuellt konsultstod eller motsvarande 2-3 samtal. Stodet kan ocksa besta
av coachning till ledningen, traffar med hela personalstyrkan, verksamhetsanalys och
SWOT-0vningar (styrkor-svagheter-mojligheter-hot), utvardering av planer, riskanalys, stod i
framtagandet av skarpa handlings- och marknadsplaner, medféljande séljstod till séljmdéten, hjalp
att hitta kontakter m.m.

Processledare och konsulter

Annabritta von Schulman, driver Hotell S:t Clemens tillsammans med familjen. Ar utbildad coach
och jamstalldhetskonsult. Maria Kjeldsen, egen foretagare, civilekonom fran Handelshogskolan
och konsult i affarsutveckling.

Tillsammans har vi bred erfarenhet av affarsutveckling, marknadsféring och forsaljning,
smaforetagande, tjanstesektorn, jamstalldhetsarbete, processledning, projektledning, utbildning,
natverksbyggande, EU projekt mm. Bada har ett stort kontaktnat med experter, konsulter,
nyckelpersoner och andra utbildare. Var mix av lokalkannedom och erfarenheter fran andra
geografiska omraden och branscher ar en styrka och ger tillgang till annorlunda perspektiv som
anda kan forankras i den verklighet som rader pa Gotland.

Pris och anmalan

Utbildningen subventioneras till 80% sa du betalar 20% vilket motsvarar 3 000 kr ex moms.
Luncher, kaffe, frukt och avslutningsmingel ingar. Maéjlighet finns att dela upp betalningen.

Anmalan till:

Annabritta von Schulman, projektledare  annabritta@ecoinsight.info 0708-43 48 41
Maria Kjeldsen maria@ecoinsight.info 0709-14 92 80

Valkommen!
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